Plan de Financement pour |I'Entreprise de Kagou Dicko
1. Business Plan
- Resume executif : Presentation breve de ton entreprise, de sa mission et de ses objectifs.
- Description de I'entreprise : Details sur le secteur d'activite, les produits/services offerts, et la
proposition de valeur unique.
- Analyse de marche : Etude du marche cible, des tendances, et des analyses de la concurrence.
- Strategie marketing : Plan de promotion, canaux de distribution, et strategies pour attirer et
fideliser les clients.
- Plan operationnel : Description des operations quotidiennes, y compris lI'emplacement, le
personnel, et la logistique.
- Plan financier : Previsions financieres sur 3 a 5 ans, incluant le budget, les couts, et les

previsions de revenus.

2. Documents Financiers
- Budget previsionnel : Detail des depenses et des revenus prevus pour les premieres annees.

- Tableaux financiers : Bilan previsionnel, compte de resultat, et plan de tresorerie.

3. Etude de Marche

- Rapports et statistiques : Informations sur le marche cible, les tendances de consommation, et
les besoins des clients.

- Enquetes ou interviews : Resultats d'enquetes realisees aupres de clients potentiels pour valider

ta proposition.

4. Documentation Legale

- Statuts de l'entreprise : Si I'entreprise est deja enregistree, inclure une copie des statuts ou des

documents d'enregistrement.
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- Permis et licences : Copies des permis requis pour operer dans le secteur choisi.

5. Representation Commerciale
- Brochures ou flyers : Materiel promotionnel qui presente tes produits/services.

- Site web : Si disponible, un lien vers le site web de I'entreprise ou une maquette de site.

6. Autres Justificatifs
- CV ou experiences : Ton CV et toute experience pertinente dans le commerce ou la gestion
d'entreprise.

- Temoinages ou references : Eventuels temoignages de clients, partenaires ou mentors.

Conseils pour la Soumission
- Clarte et concision : Assure-toi que chaque document est clair et concis.
- Visuels : Utilise des graphiques, des tableaux, et des images pour rendre les documents plus
attrayants.
- Personnalisation : Adapte ton business plan et tes documents en fonction des exigences

spécifiques des bailleurs de fonds ou des investisseurs.
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